CAMPAGNA DI VENDITA

DIAGNOSI ENERGETICA

SOGGETT!I: COOPERATIVE UNCI
La diagnosi energetica & uno strumento utile a conoscere il profilo di consumo energetico di una at-
tivita efo di un impianto.

Solo cosi & possibile definire le strategie d’intervento migliori per intraprendere azioni volte al ri-
sparmio energetico.

Una diagnosi energetica & uno strumento imprescindibile per chi oggi vuole investire sul risparmio
energetico, avendo la certezza del risultato delle azioni intraprese.

Investire sul risparmio significa assicurarsi bassi costi energetici per i prossimi anni.

La diagnosi energetica, redatta da professionisti qualificati, & uno strumento di analisi approfondita
che riguarda:

= Le modalita di gestione delle strutture e degli mpianti

= Le strutture
= Gli impianti

Attraverso l'indagine, effettuata anche attraverso un’analisi dei consumi storici, sara possibile indivi-
duare gli interventi che garantiscono i maggiori margini di risparmio energetico, economico e ambien-
tale.

Vevzrreed recleeos
more than expected
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CAMPAGNA DI VENDITA

DIAGNOSI ENERGETICA

L’attivita si sviluppa in due fasi
FASI UNO: RICHIESTA DATI PER STILARE PREVENTIVO

Dopo aver raccolto l'interesse della cooperativa si procede richiedendo pochi dati che possono servire
per stilare un preventivo

FASE 2: AVVIO LAVORI

1. RICHIESTA DOCUMENTI (quelli che naturalmente serviranno in relazione al tipo di azienda)

eCopia delle bollette di energia elettrica, gas, acqua di almeno 2 anni.

eCopia dei progetti (architettonico, impianto termico, climatizzazione, elettrico, idrico, scarico acque,
ecc)

eCopia del libretto della centrale termica

eCopia del certificato di prevenzione incendi

eEventuale certificazione energetica presente

eReport degli interventi di manutenzione effettuati agli impianti

eInformazioni su problematiche presenti, malfunzionamenti, necessita, ecc

2. SOPRALLUOGO E RILIEVO

o Verifica della veridicita dei progetti (se presenti)

¢ Rilievo dei dati non presenti da progetto

e Rilievo fotografico completo

e Analisi a vista dello stato di conservazione del sistema edificio-impianto e della rispondenza nor-
mativa

e Acquisizione delle informazioni circa I'utilizzo effettivo, i livelli di set-point degli impianti ed i sistemi
di regolazione presenti

e Misurazione delle effettive grandezze termo-igrometriche degli ambienti e della qualita dell'aria

o Misurazione dell'effettivo livello di illuminamento dei locali

e Misurazione dei parametri elettrici di fornitura (tensione, stabilita, distorsione armonica)

o Misurazione dei parametri elettrici di assorbimento (potenza, fattore di potenza, distorsione armoni-
ca)

3. VALUTAZIONE

4. ANALISI ENERGETICA/ECONOMICA DELLO STATO ATTUALE

5. ANALISI ENERGETICA/ECONOMICA DEGLI INTERVENTI POSSIBILI

6. STUDIO DELLE SOLUZIONI CONTRATTUALI POSSIBILI

7. PRESENTAZIONE DEI RISULTATI
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